
крайней мере, 2 тысячи модиев соли, угрожая Венеции 
разрывом дружеских отношений. 

Эти факты показывают, насколько важным как в тор
говом, так и в финансовом отношении было для крупных 
приморских городов располагать огромными запасами 
соли, ибо это ставило их в привилегированное положе
ние в отношениях с городами и тиранами значительной 
территории внутренней области. В особенно выгодном по
ложении в этом отношении оказалась Венеция, так как 
ей довольно рано удалось получить в свое полное распо
ряжение соляные разработки Кьоджи, Истрии и Червии, 
а также ввозить соль во внутренние области по речному 
пути, что было значительно дешевле. Торговля Венеции 
вскоре приняла такие масштабы, что республика путем 
особых вознаграждений стала поощрять крупнейших 
купцов и помогать им делать широкие закупки, иногда 
даже приобретать всю соляную продукцию Кипра и со
перничать с купцами Генуи, Пизы и Каталонии в покупке 
соли в Сардинии, Сицилии, на Балеарских островах и в 
Северной Африке. 

Венеция создала специальный орган для руководства 
торговлей солью — Camera del sale; уже тот факт, что 
он превратился в самый мощный из всех финансовых 
органов республики, свидетельствует о том, какого 
объема достигла торговля солью. 

Итак, пряности и самые дорогие шерстяные и шелко
вые ткани составляли в течение всего средневековья наи
более прибыльную статью международной торговли, бо
лее всего привлекавшую купцов; но наряду с ней уже 
развилась торговля менее ценными товарами, причем 
торговля некоторыми из этих товаров, такими, например, 
как шерсть и хлопок, квасцы, вино и особенно зерно и 
соль, приняла весьма значительные для того времени 
размеры. 

5. Основываясь главным образом на фактах, почерп
нутых из истории итальянских городов, Зомбарт посвя
тил блестящие, ярко написанные страницы типичной фи
гуре купца, который посещал множество стран — от 
Англии до Армении, а иногда и до Дальнего Востока — 
и торговал как предметами роскоши, так и имевшими ши
рокий сбыт предметами первой необходимости. Зомбарт 
считает, что составить правильное представление о 


